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Kreditfinanzierung: Je nach Vorhaben ein mehr oder weniger
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Die Finanzierungsbedingungen der Unternehmen haben sich in den zurtckliegenden Jahren
zunehmend verbessert und sind derzeit gunstiger denn je. Dennoch stellt sich die
Finanzierungssituation nicht fir alle Unternehmen und fir alle Finanzierungsanlasse gleich
dar. Neben Unternehmensgr63e und -alter spielt beim Kreditzugang auch die Art des
Vorhabens eine erhebliche Rolle — das zeigt eine aktuelle Anaylse der Kreditanstalt fur
Wiederaufbau.

¢ Der Kreditzugang fur Investitionen in Maschinen und Anlagen, in Immobilien sowie in
Ubernahmen und Beteiligungen ist verhaltnismaRig einfach.

¢ Deutlich schwieriger gestaltet er sich fir Digitalisierungs- und Auslandsvorhaben. Die
Digitalisierung gilt als zentraler Treiber fur Innovationen und zukinftige Wettbewerbsfahigkeit.
Ein erschwerter Kreditzugang droht daher zum Engpassfaktor bei der Zukunftssicherung der
Unternehmen zu werden, wenn die Finanzierungsbedarfe fir die Digitalisierung kiinftig weiter
ansteigen.

¢ Nochmals schwieriger ist der Kreditzugang fur die Finanzierung von Warenlagern,
Betriebsmitteln und immateriellen Vermdgensgegenstanden (wie Patenten, Markenrechten, o.
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a.). Entscheidend ist hier, dass aus dem Vorhaben heraus Vermdgenswerte entstehen, die
zur Besicherung von Krediten herangezogen werden kénnen. Eine Entwicklung weg von
Investitionen in Sachanlagen und hin zu immateriellen Vermdgenswerten kann daher
langfristig den Kreditzugang der Unternehmen belasten.

Quelle: Kreditanstalt fur Wiederaufbau (KfW), KfW Research, Fokus Volkswirtschaft, Nr. 148
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